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VACATURE

Trade Business BRAND MANAGER 

Over ons:
[bookmark: _Hlk200030127]Bickery Food Group is een full-service brandbuilder in sales, marketing en distributie van premium FMCG-merken voor Retail en Out-of-Home.

Verantwoordelijkheden en werkzaamheden:

· Medeverantwoordelijk voor het realiseren van listings, vergroten van distributie en verhogen van rotatie van diverse internationale merken;
· Jij hebt dagelijks contact met de diverse merkeigenaren in even diverse landen en daarbij ben je de directe link naar verschillende afdelingen zoals Sales, E-commerce, Logistiek en Finance;
· Analyseren van trends, markt- en categorie data (bijv. Circana), concurrentie;
· Je bent zichtbaar in de organisatie en drukt je stempel op het beleid, welke je samen met het management team ontwikkelt;
· Je draagt informatie aan over marktontwikkelingen en trends waarop Bickery kan inspelen; onderzoeken, verzamelen, analyseren en rapporteren van ontwikkelingen, trends, kansen en risico’s in de markt en verwerkt dit in een daarop afgestemd (new) businessplan;
· Je vertaalt geformuleerd beleid en doelstellingen en verwerkt dit in verkoop- en commerciële plannen en activiteiten;
· Je realiseert de overeengekomen salesdoelstellingen met betrekking tot de omzet, distributie en rendement voor de toegewezen merken;
· Je analyseert en bespreekt bezoekverslagen, evalueert de resultaten en zoekt de mogelijkheden om (meer) business te creëren;
· Je kent de assortimenten en de assortimentsontwikkeling bij onze klanten en monitort en adviseert Demand Planning aangaande voorraadposities bij acties;
· Je rapporteert aan de Marketing Director.

[bookmark: _Hlk181888536][bookmark: _Hlk181888707]
Profiel kandidaat:
· Ondernemerschap: neem eigenaarschap en zorg dat dingen gedaan worden. Sterke drive, focus, een can-do mentaliteit en resultaatgerichtheid;
· Leiderschap: geef het goede voorbeeld, neem beslissingen en breng nieuwe ideeën ter verbetering;
· De lat hoger leggen: streef ernaar om de nieuwe standaard te zetten door slimmer te werken, niet harder;
· Elkaar helpen: help anderen oprecht om te groeien en te excelleren. Geen ego’s;
· Maak het verschil: richt je op wat de meeste impact heeft.


[bookmark: _Hlk181888746]
[bookmark: _Hlk200035142]Kwalificaties:
· HBO/Academisch opleiding
· Ervaring in sales, business analytics of marketing


              Wij bieden:
[bookmark: _Hlk200035201]              Marktconform salaris, goede secundaire arbeidsvoorwaarden en auto van de zaak. 

	     Enthousiast?
[bookmark: _Hlk200034962][bookmark: _Hlk181888834]Stuur dan binnen 14 dagen je motivatiebrief en C.V. naar vacature@bickery.nl           
Voor meer informatie kijk op www.bickery.nl of bel 035-6560244
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Op alle leveringen en transacties zijn onze algemene leverings- en betalingsvoorwaarden van toepassing zoals gedeponeerd bij de KvK onder nr. 320 32561





